


Halsoexportbarometern ar Swecares arliga kartlaggning av svensk halsoexport.
Rapporten baseras pa SCB:s exportsiffror, en enkat besvarad av Swecares medlemsféretag
samt intervjuer av nyckelpersoner inom halsosektorn. Arets enkit genomférdes i januari
och besvarades av 63 av Swecares 112 medlemsforetag.
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Swecares VD har ordet

Nya siffror fran SCB visar att den svenska hélsoexporten slar alla rekord
med en toppnotering pa 152 miljarder kronor under 2023, en dkning
med tio procent jamfort med féregaende ar. Det gor hdlsoexporten till
Sveriges nast storsta exportkategori, stérre an exempelvis trd, jarn och
stal. Vardet av den svenska halsoexporten har mer &n fordubblats de
senaste tio aren och utgér idag 7,3 procent av den totala svenska
exporten. Detta &r av stor betydelse for Sveriges tillvaxt, sysselsattning
och vélstand. I verkligheten &r den svenska halsoexporten stdrre &n sa,
eftersom dessa siffror enbart avser lakemedel.

For femte aret slapper Swecare sin rapport, Halsoexportbarometern.
Utdver SCB-statistiken har vi 1atit vara medlemmar ge sin syn pa
utvecklingen. De bekréftar dessa positiva siffror och uttrycker stor
optimism infor framtiden. Samtidigt uppger var tredje medlemsféretag
svarigheter med att komma i kontakt med kunder. I och med
varldsekonomins svacka har dven finansiering seglat upp som en

av de stora utmaningarna. Halsoexportbarometern visar i ar ocksa att
foretagen i hogre utstrackning prioriterar traditionella marknader

och lander i vart ndromrade.

Det rader just nu nagot av ett momentum kring hélsa och export.

En ny samordnare for regeringens life science-kontor har utsetts och
arbetet med att uppdatera life science-strategin fran 2019 pagar.
Fore arsskiftet presenterade regeringen ocksa tva nya strategier,
Strategin for Sveriges utrikeshandel, investeringar och globala
konkurrenskraft och den s.k. reformagendan for svenskt bistand.

I dessa pekas hélsa och life science ut som prioriterade omraden.
Ett tydligt mal &r att 6ka synergierna mellan bistand och handel
och har far privata aktorer en tydligare roll.

Med denna triss av strategier i ryggen och dartill féretagens positiva
syn pa utvecklingen, bor hdlsoexporten kunna ta stora kliv framat under
kommande ar. Halsa ar en grundldggande forutsattning for utveckling
och svenska hédlsobolag besitter stor kunskap, erfarenhet och
innovationskraft. Det finns ocksa ett starkt engagemang for att bidra
till utveckling i varlden.

Det finns saledes stor potential for just hadlsa att bli ett lyckat
exempel pa synergier mellan handel och bistand. Mot bakgrund av
de utmaningar som sektorn @nda rapporterar och att Sveriges storsta
exportmarknader &r Tyskland och Norge, anser Swecare att konkreta
verktyg och stérkta framjandeinsatser behdvs, for att svenska foretag
ska vaga satsa pa 1lag- och medelinkomstlander.

Har har Swecare en unik position att som halvstatlig
medlemsorganisation kunna stédja en konstruktiv dialog mellan
foretagen och det offentliga. Vi ser fram emot att omsatta strategierna
i praktiken och vagar lova att Swecares medlemskrets kommer bidra
bade till god hélsa och utveckling, saval som att

oka de svenska exportsiffrorna.

poia Ay,
1 |
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Maria Helling
Vd, Swecare
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SCB:s siffror

Sveriges nast
storsta export

Medicinska och farmaceutiska produkter
ar Sveriges nast storsta exportkategori,
klart storre an traditionella svenska

exportgrenar som tra, jarn och stal.

—

Export av 1akemedel 2013-2023
Miljarder kronor, 16pande priser. SITC 54. Kalla: SCB
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Fordon for vagar

Varuexport 2023
Miljarder kronor, SITC. Kalla: SCB
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Medicinska och farmaceutiska produkter
Mineraloljor och produkter dérav

Andra icke elektriska maskiner/apparater i
Andra elektriska maskiner/apparater

Papper, papp och varor darav

Jérn och stal

Maskiner for

sarskilda industrier

Kraftalstrande maskiner

Stark uppatgaende
utveckling

Svensk halsoexport ar starkare an nagonsin,
trots ett oroligt varldslage och varldsekonomins
svacka. Lakemedelsexporten har narmast
tredubblats de senaste tio aren och féljer en

tydlig uppatgaende trend, med undantag for en
minskning mellan 2020 och 2021, som md&jligen
var pandemirelaterad.
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Lakemedelsexportens andel av Sveriges totala export 2013-2023.

Halsoexpo rten S Procent. SITC 54. Kélla: SCB
andel

Lakemedelsexportens andel av Sveriges totala
varuexport uppgar till 7,3 procent. Det &r den
hogsta noteringen pa tio ar, bortsett fran
pandemiaret 2020. Detta bekraftar den
langsiktiga trenden att hadlsoexporten blir en
allt viktigare del av den totala svenska exporten.

—

I verkligheten ar den svenska halsoexporten
L annu storre dn vad som syns i diagrammen,
eftersom siffrorna framst avser lakemedel.
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Medicintekniken

Okad export av
medicinteknik

Det ar vanskligt att sammanstalla
exportstatistik for alla sektorer inom hélsa,
eftersom SCB:s exportkoder framst motsvarar
ldkemedelsindustrin. Branschorganisationen
Swedish Medtech har i sin rapport* uppskattat
exporten av medicinteknik for ar 2022. Av den
framgar att exporten av medicinteknik okat
med cirka 9 miljarder SEK sedan 2018 och
uppgar 2022 till 34,2 miljarder SEK.

—

Exportférandring 2018-2022
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Export fran Sverige 2022
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Hjalpmedel Diagnostik/Imaging
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@ Stralterapi

Sterilisering

Pandemirelaterad
okning

Exportékningen 2022 utgors till stor del av
IVD-produkter och férbrukningsartiklar.
Okningen under perioden gar att hanféra till
covid-pandemin. Andra produktgrupper har inte

okat i samma omfattning utan snarare minskat.
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Varfor har exporten av IVD-produkter och férbrukningsartiklar dkat?

Vi tror att pandemin har spelat en stor roll nar géller de tva
produktgrupperna. Det &r ocksa viktigt att tanka pa att den tidsperiod
som statistiken baseras pa inte inkluderar effekterna av den ekonomiskt
utmanande period manga sjukvardssystem nu befinner sig i. Inte heller
den generella effekten av hogt inflationstryck och férsamrat varldspolitiskt
sakerhetslage speglas i siffrorna. Samtidigt &r utvecklingen pa IVD-sidan
troligen nagot som ocksa speglar det behov av diagnostik som
precisionsmedicin genererar. Manga nya lakemedel kan kopplas till
anvandning av diagnostik bade for att avgéra om patienten ar 1amplig

fér behandling och vilken effekt behandlingen har.

Vad beror den negativa utvecklingen for andra produktgrupper pa?

Aven har har troligen pandemin spelat en viktig roll, da covidpatienter
tog stor andel av vardens kapacitet i ansprak under perioder. Detta ledde
till installda operationer och &ven att manga patienter avstod fran att
soka vard. Konsekvensen blev darfor att procedurer, som exempelvis
hoftledsbyte, inte genomfordes i samma utstrackning. Har kan alltsa
tidsperioden aterigen vara en férklaring.

Hur ser exportutvecklingen ut for digitala 16sningar?

Vi har inga tydliga siffror, men rent generellt &r var bild att vi i Sverige har
flera framgangsrika bolag som har haft exportframgangar. Det finns ocksa
en stor mangd sma foretag med e-hadlsoldsningar som kan valja att ga
direkt pa en annan marknad &n den svenska. Sammanfattningsvis &r var bild
att det &r en positiv utveckling vad galler exporten av digitala 16sningar.
Var ambition &r att kunna visa det tydligare i kommande rapporter.

Medtech)

*Swedish Medtechs rapport:
"Den svenska medicintekniska branschen i siffror’, 2023.

Anna Lefevre Skjoldebrand
Vd, Swedish Medtech

Medicinteknikféretagen forutspar en 6kad exportorderingdang kommande
ar, enligt var enkét. Ar det ocksa din bedémning?

Generellt kan vi se att den medicintekniska branschen tillgodoser behov
som okar pa varldsmarknaden. Det innebaér att det ar rimligt att tro att
foretag med bra 16sningar kommer kunna skérda framgangar pa
exportmarknaden. Samtidigt vet vi att manga vardssystem &r under hard
ekonomisk press och att det i manga fall innebar en minskad
investeringsvilja. Hur utvecklingen ser ut pa kort sikt &r nagot féretagen
troligen har bast insikt i, men langsiktigt har medicinteknikféretagen
goda forutsattningar for en positiv utveckling.

Vilka atgarder krévs for att 6ka medicinteknikféretagens export?

Det finns manga omraden som skulle kunna géra det enklare for framfér
allt sma och medelstora foretag att exportera produkter. Ett omrade som
ar hogaktuellt &r naturligtvis det regulatoriska omradet. Vi ser att
kostnaderna for foretagen for att méta dokumentationskraven i de nya
regelverken har skjutit i héjden. Har finns det mycket att géra och stéd
till SMEs for att hantera den kraftigt 6kade kostnaden kan vara en vég att
ga. Andra omraden kan vara att starka internationaliseringskompetensen
i SMEs. Eftersom medicinteknik &r hart reglerat innebéar en
internationalisering manga utmaningar i att méta nationella och
regionala krav, och &r ett omrade som ofta underskattas.
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Fa reta g e n s e n katsva r Fraga: Hur har foretagets exportorderingang utvecklats

under de senaste tolv manaderna?

Okad
exportorderingang

Trots ett oroligt omvarldslage och varldsekonomins
svacka rapporterar Swecares medlemsforetag en
Okad orderingang. Mer an hélften av foretagen

(56 procent) uppger att exportorderingangen har
Okat. Vart sjunde féretag (14 procent) uppger att
exportorderingangen har minskat nagot.

Bara tre procent uppger att den har minskat kraftigt.

—

14% Minskat nagot

Tveksam/vet ej 17%

Fraga: Hur bedémer ni att foretagets exportorderingang
kommer att utvecklas under de kommande 12 manaderna?

Stor optimism

Optimismen ar stor bland Swecares
medlemsforetag. Hela sju av tio foretag,

(68 procent), bedémer att exportorderingangen
kommer att 6ka under de kommande tolv
manaderna. Mer &n vart fjarde féretag, (28 procent),
tror att exportorderingangen kommer att dka
kraftigt, medan bara tva procent bedémer att den
kommer att minska. Inget foretag bedomer att
exportorderingangen kommer att minska kraftigt.
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Fraga: Vilka exportrelaterade utmaningar upplever
niiert foretag? (flera svar méjliga).

Kundkontakter
och finansiering
framsta utmaningar

Vart tredje medlemsféretag (3@ procent)
uppger att den storsta utmaningen for exporten
ar svarigheter att komma i kontakt med
befintliga och potentiella kunder, f6ljt av
brist pa finansiering (29 procent). Vart fjarde
medlemsforetag ser regelverk i lander som

de vill exportera till som en utmaning.

Svarigheter att komma i kontakt
4> med befintliga och potentiella

kontakter

Fraga: Uppge era mest prioriterade lander for 2024

(era svar méjlige Foretagen prioriterar
etablerade marknader
i naromradet

1. Storbritannien

3. Tyskland

Nar medlemsforetagen uppger sina mest
prioriterade lander for 2024 omnamns
Storbritannien flest ganger, f6ljt av USA

och Tyskland. Det &r marknader dit redan en stor
andel av den svenska halsoexporten gar idag.
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4. Nederlanderna

5. Indien

6. Frankrike

7. Spanien

8. Saudiarabien

9. Kina 9
1@. Norge
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Foretagen

""//ﬁﬂﬁmm” I W
Agneta Palmér
CFO (fran 1 april 2024), Getinge

Exporten av 1dkemedel dkar medan vi ser en oroande minskning for
exporten av medicinteknik. Géller denna utveckling dven er?

Vi ser fortsatt god efterfragan pa vara produkter, och vi upplever att
de utmaningar som global halso- och sjukvard star infor i form av
okade krav pa effektivisering och produktivitet ocksa 6ppnar nya
mojligheter, inte minst nér det kommer till digitala 16sningar.

Vi satsar pa utveckling av innovativa lésningar tillsammans med
bade offentliga och privata aktorer, for att tillsammans moéta de
nuvarande och framtida behov vi ser inom varden.

Vi star infor stor oro i omvérlden, supervalar och krig. Hur ser ni pa
utvecklingen under kommande ar?

Den geopolitiska oron har saklart paverkan pa global handel,
sarskilt med tanke pa kommande val, ihallande inflationstryck och
pagaende krig i Europa. For att hantera detta ser vi 6ver md&jligheter
att diversifiera vara marknader, inkdpskedjor och transportvagar.
Samtidigt fortsatter vi att investera i innovation och forskning for
att méta de foéranderliga behov som finns inom hélsosektorn,
oavsett omstandigheterna.

Vilka &r era framsta exportrelaterade utmaningar?

Det varierar beroende pa marknad. Generellt sett star vi infor mer
komplexa regelverk och 6kade handelshinder, inklusive tullavgifter.
Okad protektionism, sarskilt i centrala marknader som Kina,

utgor ocksa en betydande utmaning precis som politisk och
finansiell instabilitet.

Vilka konkreta insatser efterfragar ni for att starka hdlsoexporten?
Det &r viktigt att arbeta for tillampbara regleringar och att 6ka
synergier i svenska bolags roll i utvecklingssamarbetet.

Vi ser positivt pa politiska ambitioner att se dver handelsstrategier.
For att starka exporten behdvs langsiktigt arbete med Sveriges
varumarke som fokuserar pa kvalitet och hallbarhet. Dessutom ser vi
mojligheter till 6kat samarbete for tidig identifiering av reformer pa
tillvaxtmarknader for att skapa stérre exportmdjligheter.

10
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Zlatko Rihter
Vd, Mélnlycke

Hur var exportaret 2023 for er?
Mélnlycke &r ett globalt féretag dar Sverige star fér ungefér tre procent av

var totala omséattning. Vi har sedan manga ar inte nagon produktion i
Sverige. Dock har vi fér ndrvarade 14 produktionssiter i atta olika lander.
Sa iden meningen &r det svart att prata export. Mélnlycke hade dock ett
valdigt starkt ar med 7,9% organisk tillvaxt globalt. Dock &r det viktigt att
papeka att vi har var globala FoU i Sverige och att 890 av knappt 9000
medarbetare globalt &r baserade i Sverige.

Vi star infor stor oro i omvarlden, supervalar och krig. Hur ser ni pa
utvecklingen under kommande ar?

Vi har sedan nagra ar ett stort fokus pa den geopolitiska utvecklingen
ivarlden. Som ett konkret exempel vidtog vi drastiska atgarder och
ldmnade Ryssland helt i samband med att de invaderade Ukraina.

Vi analyserar varje relevant marknad for sig och anpassar var strategi efter
den verklighet som rader dar for tillfallet och vad vi tror blir utvecklingen
pa medel- och lang sikt. Generellt sa har vi anpassat var strategi sa att
den numera ar mycket mer "glokal” &n global. Generellt ser vi just nu en
okad polarisering och fler handelshinder kommande ar.

Vilka &r era framsta exportrelaterade utmaningar?

Utan tvekan ar det sa att den nuvarande geopolitiska osdkerheten med
standigt nya konflikter &r en utmaning. Under Covid-perioden larde vi oss
att bli mycket mer agila i hur vi driver var verksamhet och det har vi nytta
av nu. Vi ser en standigt pagaende polarisering mellan den tidigare mer
dominerande liberala varlden, representerad av EU och USA, och de

nya utvecklingslénderna representerade av till exempel Kina,

Indien och Mellandstern. Dessa utmanar nu pa allvar pa manga

fronter som nya maktcenter.

Vilka konkreta insatser efterfragar ni for att starka hdlsoexporten?

Det som &r viktigast fér oss som en langsiktig spelare inom
halsovardssektorn &r att vi efterstravar stabila och tydliga spelregler dver
tid som minskar osdkerhet. Detta inom alla viktiga omraden som
exempelvis geopolitisk stabilitet, minimerande av handelshinder, fokus
pa compliance och tydliga spelregler kring regulatoriska krav éver tiden.




Emelie Antoni
Chef for AstraZenecas marknadsbolag i Sverige och Norden

L4

Exporten av ldkemedel &r stdrre &n nagonsin. Varfor var 2023

en sadan framgang?

T ar, da vi firar 25-arsjubileum som AstraZeneca, &r vi glada dver att
kunna redovisa ytterligare ett ar av stark ekonomisk prestation och
vetenskapliga framsteg. Under 2023 hade vi en stark tillvaxt saval i
Europa som globalt och vi férvantar oss ytterligare ett ar av stark tillvaxt
under 2024. Var ambition &r att lansera 15 nya 1ldkemedel innan 2030,
vilket vi hoppas ska kunna fortséatta att géra betydande avtryck bade i var
produktion i Sverige och den svenska exporten samtidigt som fler
patienter kan fa bot eller lindring av sina sjukdomar.

Vi star infor stor oro i omvérlden, stor-valar och krig. Hur ser ni pa
utvecklingen under kommande ar?

Samtidigt som det geopolitiska ldget kraftigt férandrats star vi infér en
omfattande utmaning nér det galler att hantera den globala klimatkrisen,
nagot som ocksa ar var tids storsta halsokris. Det &r helt avgdrande att vi
tillsammans arbetar for att starka samhallets motstandskraft i allménhet
och i synnerhet halso-och sjukvardens férmaga att hantera framtida
kriser. I Sverige driver vi ett forskningsinitiativ med Handelshégskolan
i Stockholm, Center for Resilient Health som fokuserar pa framtidens
halso-och sjukvard. Vi ser stora mdjligheter att tillsammans hitta
innovativa 16sningar som starker vara halso-och sjukvardssystem.

Vi behdver framtidssakra en halso- och sjukvard i varldsklass for att
tillsammans kunna ga i braschen for utvecklingen mot avancerade
terapier och precisionsmediciner.

Vilka &r era framsta exportrelaterade utmaningar och vilka konkreta
forslag efterfragar ni for att stérka halsoexporten?

For oss &r det helt nédvandigt att behalla och stérka var konkurrenskraft
inte bara i Sverige, utan i hela EU. En stor fraga for var viktiga och
exportunga sektor ar den EU-lagstiftning om ldkemedel som nu fornyas
sa att den inte forsamrar konkurrenskraften och minskar investeringar
iinnovation. Sarskilt vill vi betona vikten av att det regulatoriska
dataskyddet, vilket kommer att vara avgérande viktigt for investeringar
i framtidens behandlingar, inte férsdmras utan snarare starks. Vi behover
ocksa sakerstalla att svensk skattelagstiftning ar utformad pa ett satt
som inte hdmmar Sveriges konkurrenskraft. Generellt behdver vi
konkurrenskraftiga villkor for att sékra ett gott innovations- och
investeringsklimat i Sverige. Konkurrensen om bade investeringar

och talanger &r stenhard, inte bara globalt utan ocksa inom EU.

Caroline Mellstig Theimer
Vice vd, Zenicor Medical Systems

Hur var exportaret 2023 for er?

2023 var ett bra exportar for oss, varldslaget till trots. Procentuellt 1lag
intékterna fran export ganska oférandrat men detta berodde snarare pa att
affdren dven véaxte pa hemmaplan. Zenicor gjorde i borjan av 2023 en
foretradesemission for att gora en strategisk satsning pa en utékad
produkt- och tjansteportfélj, vilket pa sikt férvéntas generera nya
mojligheter till tillvaxt ocksa utanfor Sveriges granser.

Sma foretag drabbas hart av det tuffa ekonomiska léget.

Hur beddmer du er exportutveckling under kommande ar?

Det ekonomiska laget paverkar framst tillgangen pa kapital vilket saklart
slar hart mot manga mindre bolag, SMEs, som redan &r i ett utsatt ldage
vad géller begrénsade mdjligheter till kapitalanskaffning. Att ha en
fungerande affér och reglerat kassaflode ar viktigt vare sig man pratar om
den inhemska marknaden eller export men rent generellt behdver
effekterna pa export inte vara alltfor drastiska. Var bransch agerar till viss
del kontracykliskt och de ekonomiska atstramningarna innebér ocksa ett
okat fokus pa kostnadseffektivitet vilket vi ser som nagot positivt fér var
affar. Vi drar nytta av att Zenicors 16sningar bedémts som kostnads- och
resurseffektiva, i studier och utvarderingar av TLV i och utanfér Sverige.

Vilka kommer att vara era framsta utmaningar?

En trend vi noterar &r att uppstramning och skillnader i medicintekniska
regelverk, och kostnader relaterade till detta, i och utanfér EU 6kar.
Detta galler inte minst inom milj6 och hallbarhet dar vi i Sverige
historiskt ansett oss ligga i framkant men dér vi nu ser hogre
kravstallning nar vi gar pa export, &n pa hemmamarknaden. Detta skapar
indirekta handelshinder och 6kade exportkostnader med olika typer av
certifieringar och utvarderingar pa olika marknader. Zenicor har varit
stolta Gver att vi var ett av de forsta svenska SME att godkannas fér MDR
och var absoluta ambition &r att fortsatt ligga i framkant inom det
regulatoriska omradet dven framéver.

Vilka konkreta insatser efterfragar ni for att sma foretag ska bli mer
framgangsrika pa exportmarknaden?

Sankta trosklar for att vaga och orka ta steget ut pa exportmarknaderna.
I dagsléget &r manga av de stéd som finns kopplade till kép av
konsulttjanster vilket &r en kortsiktig insats da bolagen inte bygger upp
kompetensen internt for att ta vidare satsningen. Att bygga exportbolag
kraver langsiktighet och stoden for att framja export maste anpassas

dérefter och stodja foretagens langsiktiga kompetensuppbyggnad.
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Lars Cederblad
Grundare och vd, OneTwo Analytics

- ‘L

Hur var exportaret 2023 for er?

Summeringen fran 2023 avseende vara exportsatsningar &r nog pa det
hela goda. Vi har etablerat oss framftrallt i USA och har under 2023 fatt
regulatoriskt godkdnnande fran FDA och startat ett dotterbolag i USA.
Sedan ligger utmaningarna for oss i att forsta den amerikanska hélso-
och sjukvardsmarknaden, vilket inte &r 1att ens for en amerikan.

Darfor ar vi i slutfasen av en process att anstdlla en amerikansk
saljchef. Intresset for en sadan roll har varit langt éver var férvantan
och jag tror att vi kommer att kunna gdra en riktigt bra rekrytering.

Vi har under aret ocksa identifierat ett antal andra export-"leads” som
inte ar USA. Jag ser fram emot att komma vidare med dessa i ar och att
sakra nagra storre affarer i Europa.

Sma foretag drabbas hart av det tuffa ekonomiska laget.

Hur bedomer du er exportutveckling under kommande ar?

Jag ar positiv till var exportutveckling under 2024 som jag ser som en
nodvandighet for oss. Jag upplever manga kliniker utanfor Sverige som
mera progressiva, intresserade och redo att satsa pa nya 16sningar.
Dock finns det ju alltid utmaningar som vi sakert inte ser idag.

For narvarande kanner vi av det tuffa ekonomiska ldaget mer i Sverige.

Vilka kommer att vara era frimsta utmaningar?

Har aterkommer jag till fragan om att forsta olika nationella halso-
och sjukvardssystem, det &r den stérsta utmaningen. Detta galler saval
processer som finansiering i varden. Andra utmaningar fér oss som
levererar en SaaS-tjanst ar koppling till andra IT-system och miljcer.
Det finns krav pa koppling men det &r olika system hos olika kunder.
De standarder som finns hjalper en del men &r inte hela 16sningen.

Vilka konkreta insatser efterfragar ni for att sma foretag ska bli mer
framgangsrika pa exportmarknaden?
Jag efterfragar mer handfast stod fér sma och nya féretag.

Exportsalj blir sa viktigt for det vdaxande foretaget och jag 6nskar mer
konkret stdd och rad, till en kostnad som &r hanterbar. Detta galler till
exempel forsakringsfragor som ar extremt komplexa, inte minst nar
man lanserar en produkt eller tjanst som inte finns tidigare.

Generellt skulle jag vilja att stodsystemet for sma forskningsbaserade
foretag riktades mer mot stod for kommersialisering &n mot &nnu mer
avancerad forskning. Det &r pa marknaden vi kan bygga nya "unicorns”.
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Swecares medlemmar

A3P Biomedical

Abigo Medical

Acarix

ADDI Medical
Advokatbyran Gullikson
AI Medical Technology
AlgoDX

Alkit Communications
Alteco Medical

Aneheim Consulting
Aprovix

Arjo Sverige

Arocell

AstraZeneca

Aurora Innovation
Aventure

Axel Health

Axis Communications
Bactiguard

BCB Medical

BraineHealth

BrainLit

Byon8

Cambio Healthcare Systems
Care to Translate

Calmark Sweden

Cavalio

Cavidi

Cellink Bioprinting
Centigo

Chordate Medical
Clinical Laser Thermia Systems
Coala Life

Devyser Diagnostics
Diaverum

Digital Diabetes Analytics
Doctrin

Dosell

Elekta

Elof Hanson International
EMPE Diagnostics
Empowered applications - Healo
Enox Pharma

Envac

Essity

Executive Health

FeAl

Fillauer Europa

Getinge

Global Health Care College Sweden
Global Pharma Consulting
Glucanova

Gnosco

Gothia Care

Gynius Plus

HemoCue

ImagineCare
Insamlingsstiftelsen Choice
K.E.E. Swedish Care

Karolinska Institutet

Karolinska Universitetssjukhuset
Kontigo Care

Lif - Lakemedelsindustriféreningen
Medclair

Medeon Science Park and Incubator
Medfield Diagnostics

Medicover

Medicsolution Nordic

Mentice

Mimer Medical

Minnovation

Mél1nlycke Healthcare

Naslund Medical

Nestor Medical

Nollvision Cancer

Obstecare

Olink Proteomics

Platform 24

Predicare

Prostatype Genomics

PU Sensor

Raytellingence

Renapharma

Royax Pharma

RISE

Sahlgrenska International Care
ScandiDos

Scandinavian ChemoTech
Shaarpec/Hallandia V

Skane Care

Stiftelsen Leading Health Care
Stiftelsen Silviahemmet

SWECO International
Sweden-India Business Council
SIS - Svenska institutet for standarder
Swedish Medtech

SOBI - Swedish Orphan Biovitrum
Swedish Quality Care

Svenska Vaccinfabriken

Tada Medical

Thermaiscan Technology

TSS

Uppsala Care/Akademiska sjukhuset
WeCare

Worldish

Visiba Care

Visible Care

XiniX Group

Xvivo

Zenicor Medical Systems

Ziccum

Agrenska

2023.



Life science-kontoret

Internationell attraktivitet och konkurrenskraft &r ett av de prioriterade
omradena i life science-strategin. Varfor ar det viktigt?

Ska Sverige vara en ledande life science-nation behdver naringsliv,
larosaten, ja hela sektorn kunna attrahera och behalla kompetens och vi
onskar naturligtvis fler etableringar och strategiska investeringar inklusive
forsknings- och innovationssamarbeten inom life science. For att kunna vara
attraktiva ar det en stor fordel om vi kan erbjuda miljéer som inkluderar
varldsledande universitet och hgskolor samt forskningsinfrastruktur,

en sjukvard som trots stor belastning har méjlighet att bedriva klinisk
forskning samt myndigheter som har tydliga uppdrag att medverka till
policyutveckling och innovation pa systemniva.

Vi har en del av detta pa plats och vi ar pa gang eller i startgroparna pa
andra omraden men den globala konkurrensen om investeringar och
kompetens ar samtidigt stenhard. Sammantaget maste Sverige och hela EU
kunna erbjuda konkurrenskraftiga férutsattningar for att bedriva forskning,
innovation och avancerad tillverkning om vi ska lyckas prestera @nnu battre.

I Swecares halsoexportbarometer uppger féretagen att en av de storsta
utmaningarna &r att komma i kontakt med internationella intressenter.

Hur kan vi tillsammans bli mer framgangsrika och stdtta féretagen?

Det hér &r en viktig fraga dar vi, precis som ni har formulerat fragan,

behdver jobba tillsammans, offentliga och privata aktérer. Det jag
omedelbart kommer att téanka pa ar ju de internationella massorna som finns,
och inte minst moéten som kan arrangeras runt dessa. Svensk life science
behdver synas mer men det ar ganska kostsamt for det privata och offentliga
att delta sa det &r naturligtvis viktigt att vdga fordelar och nackdelar.

Pa plats idag finns ju de tre innovationspartnerskap som Sverige har
med Indien, Tyskland och Frankrike som kan vara en utmarkt grund for
samarbeten. Samarbeten som sjalvklart kan vara lattare att fa tillstand for ett
storre foretag an ett litet. Specifikt pa life science-omradet har vi ocksa ett
MoU med Storbitannien som vi vardesatter mycket eftersom det ar ett sadant
viktigt samarbetsland. Vi har ocksa pa plats i ett antal strategiskt viktiga
lander utsdnda innovations- och forskningsrad som till exempel kan vara
behjalpliga med kontakter. Myndigheterna kan ocksa hanvisa vidare till
olika EU-program tex Eureka, och ge stéttning. Ett program som Eureka
framjar internationellt forsknings- och innovationssamarbete Gver grénser
for startups, sma och medelstora och stora foretag.

I tillagg till det hor jag ofta att det &r mjukare stod som behdvs fran det
offentligas hall som t ex affarsradgivning, rad hur man skalar upp och gér
affér 6ver granser. Har har ju ofta de stora bolagen mycket kompetens att dela
med sig av till de sma och nystartade bolagen.

o

Sa ™

Jeanette Edblad
Chef, Life science-kontoret

Om life science-
kontoret och strategin

Life science-kontoret ska bidra till effektivare samverkan,
samarbete och samordning for att en enhetlig nationell
riktning ska uppnas for Sveriges utveckling inom life
science. Kontoret bestar av handlaggare fran Klimat- och
naringslivs-, Utbildnings- och Socialdepartementet.
Styrgruppen bestar av statssekreterare fran departementen.

Den 19 december 2023 bjod regeringen in till en hearing
om den nationella life science-strategin, som en del i
arbetet med att uppdatera 2019 ars strategi.

Swecare fokuserade i sitt inldgg pa det attonde prioriterade
omradet, "internationell attraktivitet och konkurrenskraft”,
och framholl att vi bor satsa mer och tydligare definiera hur
vi flyttar fram positionerna for exporten.

Synpunkter och medskick fran hearingen kommer att tas in
i arbetet med att uppdatera strategin och regeringen har
upprattat en radgivande grupp for life science for
kontinuerlig dialog.

Life science-strategins prioriterade omraden
Illustration Linda Karlsson/Regeringskansliet

1: Strukturer fér samverkan

2: Nyttiggdrande av halso- och varddata for
forskning och innovation

3: Ansvarsfull, séker och etisk policyutveckling
4: Integrering av forskning och innovation i varden
5: Valfardsteknik for 6kad sjalvstandighet,
delaktighet och hélsa

6: Forskning och infrastruktur

7: Kompetensforsérjning, talangattraktion och
vvlivslangt larande

8: Internationell attraktivitet och konkurrenskraft
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JAKOB FORSSMED:

Life science &r en av Sveriges stérsta expertkategorier som véxer for varje ar.
Hur sékerstaller vi en fortsatt positiv utveckling?

Life Science-sektorn utgor ett styrkeomrade for Sverige som ar efter ar rankas
bland de framsta innovationsldnderna. Life science har potentialen att genom
forskning och innovation hitta 16sningar pa nutidens och framtidens stora
halso- och samhallsutmaningar. For att sdkerstélla en fortsatt positiv
utveckling av Life Science-sektorn i Sverige finns flera centrala fragor.

Vi behdver bland annat fortsatta investera i forskning och innovation for att
bana vég for utvecklingen av nya produkter och behandlingar. Vi behdver
framja utbildning inom life science och séakerstélla tillgang till kvalificerad
arbetskraft dven inom sadana yrken som vi historiskt sett kanske inte
forknippar med sektorn. Utdver det &r investering i infrastruktur som stodjer
forskning, utveckling och tillverkning inom sektorn avgérande.

Genom att bygga starka partnerskap kan vi dessutom dverbrygga klyftan
mellan forskning och marknad, vilket i sin tur kan accelerera 6verféringen av
innovationer fran labben till verkligheten.

Hur bidrar Socialdepartementet till den kommande uppdaterade

Life science-strategin?

Life science ar en sektor som spanner 6ver manga omraden och discipliner
och pa Regeringskansliet &r fragan ett gemensamt ansvar mellan
Socialdepartementet, Utbildningsdepartementet och Klimat- och
Néringsdepartementet i syfte att fanga sa manga av dessa aspekter som
mojligt i regeringens arbete. Flertalet av de mal och atgérder som
identifierades i den nuvarande life science strategin finns inom
Socialdepartementets omraden och mycket arbete med att uppfylla
malsattningarna sker ddrmed pa mitt departement. Regeringen har tidigare
aviserat att den nuvarande strategin i manga delar fortsatt ar relevant men att
vi avser uppdatera den i vissa delar. Socialdepartementet spelar en viktig roll
i att utforma den uppdaterade strategin och sa smaningom, dven
implementeringen av densamma.

Kan du ndmna nagra regioner eller 1dnder som du ser som sérskilt intressanta
fér samarbeten med Sverige?

Det finns flera regioner och lander som &r intressanta fér samarbeten med
Sverige inom life science-omradet. Sverige har redan idag samarbete med
lander med framstaende forskningsmiljéer, innovationsklimat och utveckling
inom hélso- och sjukvarden. De nordiska ldnderna har till exempel en stark
tradition av samarbete inom forskning och innovation vilket m&jliggér for
gemensam forskning, utveckling och konkurrenskraft. I maj 2022 tecknade
Sverige ett samférstandsavtal (MoU) med Storbritannien pa life science-
omradet. Storbritannien &r en viktig aktdr inom life science-omradet och har
en stark historia av framstaende forskningsinstitutioner och
innovationskluster. Sjalvklart utgér 6vriga europeiska lander ocksa viktiga
samarbetspartner, bade genom bilaterala partnerskap och samlat. Infér och
under de stundande férhandlingarna av en ny ldkemedelslagstiftning i EU
kommer samarbete mellan medlemsstaterna vara extra viktigt i syfte att
astadkomma ett balanserat, forutsebart och effektivt system som framjar
satsningar pa forskning och innovation.
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Jakob Forssmed
Socialminister
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"Foretag inom life science-
sektorn spelar en avgorande roll”

ACKO ANKARBERG JOHANSSON:

Hur kan vi stérka den svenska hélso- och sjukvarden genom

internationella kontakter?

Internationella kontakter utgdr en viktig del i att stdrka den svenska héalso-
och sjukvarden. Sverige &r ett litet land och vi kan inte sjdlva 16sa alla de
utmaningar som finns. Genom att delta i internationella samarbeten, natverk
och samarbetsorgan kan svensk hélso- och sjukvard utbyta erfarenheter och
dra lardom av andra landers erfarenheter och basta praxis. Kunskapsutbytet
kan méjliggora for effektiva metoder for behandlingar, vard och preventiva
atgarder i syfte att utveckla och férbattra den svenska halso- och sjukvarden.
Sverige har ocksa mycket att bidra med till andra lander.

Vi ser ett 6kat behov av krisberedskap inom hélso- och sjukvarden. Hur kan
foretagen och life science-sektorn bidra till detta?

Foretag inom life science-sektorn spelar en avgérande roll i arbetet med att
starka den svenska krisberedskapen inom héalso- och sjukvarden. Genom bland
annat forskning och framtagandet av 1akemedel, vacciner, diagnostik och
medicintekniska produkter kan de bidra till att starka den svenska
krisberedskapen och géra oss redo for framtida utmaningar. Starkandet av den
svenska krisberedskapen behdver ske i samverkan mellan det offentliga och
det privata.

Fakta om Swecare och
Socialdepartementet

Swecare bildades 1978 av den svenska regeringen,
Landstingsforbundet och Exportradet tillsammans
med representanter for hdlso- och sjukvardsindustrin,
som en halvstatlig icke-vinstdrivande stiftelse

och medlemsorganisation.

Idag &r Socialdepartementet, Utrikesdepartementet och
Sveriges kommuner och regioner fortfarande aktiva och
medlemsskaran har vaxt till éver hundra svenska féretag
och organisationer.

Socialdepartementet tilldelar arligen ett anslag till
Swecare. Tillsammans med Socialdepartementet
utvecklar Swecare planer och strategier for det officiella
exportfrdmjande arbetet inom life science-omradet.

Acko Ankarberg Johansson
Sjukvardsminister
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Verskamhetsidé

Swecare skapar métesplatser dar
intressenter inom den svenska life
science-sektorn kan starka sina
internationella relationer.

Medlemmar

Swecare har 6ver 100 medlemmar
som bestar av foretag, offentliga
verksamheter och forskningsaktérer
inom halso- och sjukvard.

Vision
Swecares vision ar en varld dar
alla har en god och jamlik halsa

samt tillgang till hallbar vard av
hog kvalitet.

Samarbeten

Swecare har ett stort antal partners med
specialkompetens och samarbetar med
Business Sweden, ambassader, konsulat
och handelskammare runt om i varlden.

Mission

Swecares mission ar att bidra till
6kad export av svenska produkter,
tjanster och kunskaper
inom halsoomradet.

Finansiering

Swecare finansieras genom ett arligt
anslag fran Socialdepartementet
samt serviceavgifter fran
medlemmar och partners.



