





Halsoexportbarometern 2023

Halsoexportbarometern ar Swecares arliga kartlaggning av svensk halsoexport.
Den baseras pa intervjuer av Swecares medlemsféretag, tillsammans med
siffror fran Statistiska centralbyran (SCB).
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Rekordstark svensk halsoexport
riskerar bromsas av EU-regelverk
och sviktande varldsekonomi

Svensk hilsoexport slar nya rekord med en toppnotering pa 139,4
miljarder kronor 2022, visar siffror fran SCB. Det &r en kraftig
6kning med nistan 40 procent jamfort med féregaende ar.
| verkligheten ar den svenska hilsoexporten stérre én s3,
eftersom dessa siffror enbart avser lakemedel. Hilsa ar darmed "Efter tuffa ar med
en av Sveriges storsta exportkategorier, klart storre an pandemi och sviktande
traditionella svenska exportgrenar som skogsprodukter och » . .
jarn- och stalprodukter. Men virldsekonomins svacka och nya varldsekonomi efterfragas
EU-regelverk kan fa stora negativa konsekvenser. ocksa en forstdrkning av
. . , . de exportframjande
Halsoexportens andel av Sveriges totala varuexport nar den hogsta ) . .
noteringen sedan 2011, bortsett fran pandemiaret 2020. De senaste insatserna sa att fler sma
aren har halsoexporten foljt en tydligt uppatgdende trend och mer an och medelstora foretag
fordubblats. Detta ar av stor betydelse for Sveriges tillvaxt,
sysselsattning och valstand och bidrar dessutom till utveckling och
god halsa runt om i varlden.

kan och vagar exportera”

En grundférutsattning for en blomstrande export ar ett positivt
investeringsklimat pa hemmaplan. Det behévs goda férutsattningar
for innovation, forskning och samverkan men aven att for att kunna
producera och rekrytera kompetenta medarbetare. Om andra delar
av varlden framstar som mer attraktiva, ar riskerna stora att féretagen
valjer att forlagga sin forskning, utveckling och produktion dar.

Darfor ar det oroande att EU-kommissionens forslag till ny
lakemedelslagstiftning innebar en férsamring av dataskyddstiden
och darmed de immateriella rattigheterna. Lakemedelsféretagen ar
globala och detta kommer att paverka var de lagger sina
investeringar. Sverige och EU som helhet riskerar darmed att fa
minskad konkurrenskraft. For ett land som Sverige, dar enbart
lakemedel utgdr hela sju procent av den totala exporten, skulle
konsekvenserna bli stora.

EU-kommissionens férslag innehaller dven bra delar; forenklade
regelverk och snabbare godkdannandeprocesser. Men fragan om
dataskyddstiden kan tyvarr motverka malsattningar som 6kad
konkurrenskraft och i forlangningen battre tillgang till Idkemedel for
patienterna. Aven pd medicinteknikomradet finns farhdgor kopplade
till nya regelverk om en liknande negativ utveckling.

Den positiva utveckling vi sett kan inte tas fér given. | dialog med
vara medlemmar framhalls att regelverken och férutsattningarna i
Sverige maste tas pa storsta allvar. Efter tuffa ar med pandemi och
sviktande varldsekonomi efterfragas ocksa en forstarkning av de
exportframjande insatserna sa att fler sma och medelstora foretag

kan och vagar exportera, aven till marknader utanfér Europas granser.
Annars riskerar vi att tappa en av Sveriges viktigaste exportkategorier
och var position som framstaende héalsonation.

Maria Helling, vd Swecare
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Halsoexporten slar alla rekord

Lakemedel ar en av Sveriges storsta exportkategorier, klart storre
an traditionella svenska exportgrenar som skogsprodukter och
jarn- och stalprodukter.

Under 2022 uppgick lakemedelsexporten till ett varde pa

139,4 miljarder kronor. Det ar en kraftig 6kning med
39,4 procent jamfort med 100 miljarder ar 2021.

Varuexport 2022
Miljarder kronor. SITC 54. Kalla: SCB

.\(\e‘ (“'ﬁ\

\e$ N X
(€ 2\ ,&e( 53 xC
296 3@(‘ ) 6\)6‘ o e R o 2 AQ ;
Q?g & S @ o° @ &2 “ e®
\5‘@“ 20 5 o > (o° o o e\«“\e
a“’a d\Or \ "(O‘ S 9\(\\(\ 20 o 9\(\\(\ oC
YAS ot G X [ \O¢
- \§ 2 e
e o) JRYX Y \& G
< C (9 % XX .
A LK \
\e e A0 A\
N\ © \C ed\o
pe @
&

HALSOEXPORTBAROMETERN 2023 7



Fordubblad halsoexport senaste 10 aren

Svensk halsoexport ar starkare an nagonsin, trots de utmaningar
som pandemin och det féorandrade varldslaget i och med kriget

i Ukraina inneburit. Lakemedelsexporten har mer an férdubblats
de senaste 10 aren och féljer en tydlig uppatgaende trend, med
undantag fér en minskning mellan 2020 och 2021, som méjligen
var pandemirelaterad.

Export av lakemedel 2012-2022
Miljarder kronor, I6pande priser. SITC 54. Kalla: SCB
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Halsoexportens andel

Lakemedelsexportens andel av Sveriges totala varuexport uppgar
till sju procent. Det ar den hdgsta noteringen sedan 2011, bortsett
fran pandemiaret 2020.

Detta bekraftar den langsiktiga trenden att halsoexporten blir en
allt viktigare del av den totala svenska exporten.

Lakemedelsexportens andel av Sveriges totala export 2012-2022
Procent. SITC 54. Kalla: SCB
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Johan Farnstrand, vd Lif

Hur kommer det sig att likemedelsexporten gar sa bra?

Den svenska exporten av lakemedel slar rekord. Bakom framgangarna
star investeringar i forskning, utveckling och ékad produktion, samtidigt
som branschen tagit stora kliv framat i den gréna omstallningen. Dessa
satsningar ger utdelning i form av nya behandlingar som skapar halsa
och kommer patienter runt om i varlden till del. Under de kommmande
aren kommer utmaningarna vad galler kroniska sjukdomar, cancer och
en aldrande befolkning 6ka i manga lander. Svensk lakemedelsexport
spelar en viktig roll for att moéta de utmaningarna.

Vilka konkreta forslag efterfragar ni for att starka hilsoexporten?

Investeringar i forskning, utveckling och avancerad produktion, samt
etablerandet av ett partnerskap mellan foretag, hélso- och sjukvard och
akademi for att starka samarbetet inom ekosystemet.

Vi behdver se 6ver lagar och regelverk for att mojliggdra anvandning av
halsodataregister och biobanker for forskning och innovation, och vi
behover verka for att attrahera fler kliniska lakemedelsprévningar. Den
medicinska forskningen bygger vart varumarke. Fortsatt stora satsningar
pa forskning ar en forutsattning for fortsatt utveckling av exporten. Det
ar aven otroligt viktigt att svenska satsningar pa forskning och
innovation kommer tillsammans med ett konkurrenskraftigt europeiskt
ramverk som ger optimala forutsattningar.

Per Alfredsson, vd AstraZeneca i Sverige

Exporten av ldkemedel ér stérre &n nagonsin. Hur ser ni pa
kommande ars export?

AstraZenecas produktion i Sverige star for en stor del av hela var
forsaljningsvolym globalt, och AstraZeneca AB:s export utgor drygt sex
procent av Sveriges totala varuexport. Sa nar efterfragan pa vara
lakemedel dkar globalt, da vaxer ocksa Sveriges export. Var ambition ar
att lansera 15 nya lakemedel innan 2030, vilket vi hoppas ska kunna
fortsatta att géra betydande avtryck bade i var produktion i Sverige och
den svenska exporten.

Vilka konkreta forslag efterfragar ni for att starka hilsoexporten?

For oss ar det helt ndédvandigt att behalla och starka var konkurrenskraft
inte bara i Sverige, utan i hela EU. Darfor ar det viktigt att den nya EU-
lagstiftningen om lakemedel inte forsamrar konkurrenskraften och
minskar investeringar i innovation, och aven svensk skattelagstiftning
bdr vara utformad for att inte hamma Sveriges konkurrenskraft.

Vi behéver framtidssakra en halso- och sjukvard i varldsklass for att
tillsammans kunna ga i braschen fér utvecklingen mot avancerade
terapier och precisionsmediciner. D3 behdéver ocksa lagar och regler
underlatta kompetensforsoérjningen, sa att vi kan locka de béasta
talangerna.
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"Sverige ar definitivt inte tidiga pa att
ta upp innovationer langre. For sma
svenska bolag kan det vara en
katastrof att inte ha en svensk kund.
Det ar vaildigt svart att ga ut pa en
exportmarknad utan att ha en kund
pa den egna marknaden. Det gor att
de borjar i motvind. Vi riskerar att
forlora bolagen i Sverige, och det ser
vi redan tendenser till".

ANNA LEFEVRE SKIJ
vhD, SWEDISH MEDT

OLDEBRAND
ECH




Halsoexporten mer an bara lakemedel

| verkligheten ar den svenska halsoexporten stdrre an de 139
miljarder kronor som lakemedel utgor.

Tva andra intressanta varugrupper att se narmre pa ar medicinska
och elektromedicinska instrument och apparater. Ar 2022 uppgick
exporten av dessa varor till drygt nio miljarder kronor.

Inte ens detta ger en rattvis bild av det vi kallar halsoexport, da
manga produkter inom hjalpmedel, laboratorium och digitala
[6sningar ar utspridda inom en rad av SCB:s olika kategorier.

Export av medicinska instrument 2022
Miljarder kronor. SITC 774 och 872. Kalla: SCB

Varav medicinska
instrument, apparater
o.d. utgor 80%.

9164 769 000

Varav elektromedicinska
instrument och apparater
utgor 20%.

Lds mer om utmaningen att ta fram exportstatistik for
alla varugrupper inom hélsoomradet pa sida 15.
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Gustaf Salford, vd Elekta

Hur ser efterfragan och patientbehoven ut nu, har vi bérjat beta av
den globala vardskulden?

Tyvarr ser vi att cancer vaxer och det dubbelt s snabbt som andra
sjukdomar och kommmer sannolikt att forbli ett av de ledande
dddsorsaken globalt. Varje sekund diagnostiseras en manniska med
cancer och varannan sekund dér nagon av cancer. Det ar fruktansvarda
faktum att ta in. Fram till 2040 férvantas cancer nastan férdubblas.
Halften av alla cancerpatienter behoéver stralbehandling, men som det
ser ut idag ar det enbart en tredjedel av dessa som faktiskt har tillgang
till det (Kalla GLOBOCAN 2020). Stralbehandling ar en oumbarlig del av
cancervarden som uppratthaller livskvaliteten och ger ekonomisk nytta.
Av dem som botas fran cancer har hela 40% genomgatt stralbehandling.

Vilka konkreta foérslag efterfragar ni for att starka hilsoexporten?

Ar 2022 har varit ett valdigt utmanande ar for oss. Vi har sett stora
problem i de globala logistikkedjorna, komponentbrist och inflationen.
Detta har dock lart oss att tanka om, stalla om och komma ur detta
starkare och en erfarenhet rikare. Det var dessutom ett valdigt speciellt
ar da Elekta firade 50 och detta inte minst var en anledning att titta
tillbaka, men &ven titta framat pa var vi vill vara och bidra med i
framtiden.

Mattias Perjos, vd & koncernchef Getinge

Pandemin de senaste aren 6kade Getinges export. Hur sag det ut
2022, har efterfragan normaliserats eller ar den fortfarande hég?

Getinges orderingang respektive nettoomsattning minskade totalt
under 2022. Efterfragan for de produkter som framst exporterades under
pandemin sa som ventilatorer och produkter for steril transfer
normaliserades enligt plan. Tyvarr kom den planerade kirurgin inte igang
pa det satt vi bnskat. Likt manga andra, paverkades vi dven av Rysslands
invasion av Ukraina, som ledde till ytterligare problemi
forsorjningskedjan, 6kade kostnader och inflation vilket framst paverkat
vara kunders ekonomiska férutsattningar. Utvecklingen framat ar
fortsatt svarbedémd, men vi ser positivt pa utvecklingen under 2023.

Vilka konkreta atgirder efterfragar ni for att stirka halsoexporten?

Vi kan konstatera att sjukvarden annu inte har aterhamtat sig till pre-
pandemiska nivaer avseende planerad kirurgi. Darfor ar det viktigare an
nagonsin att 6ka produktiviteten inom sjukvarden och har kan
varldsledande digitala produkter och tjanster bidra pa ett positivt satt.
Getinge utokar standigt detta erbjudande och vi ser, mer &n nagonsin,
hur den digitala utvecklingen inom sjukvarden bidrar till att fler
patienter kan behandlas pa ett sakrare satt med hogre effektivitet. Har
finns en outnyttjad potential att ytterligare dka den svenska
halsoexporten och framjande atgarder fran regeringen kan starka
forutsattningar ytterligare.
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"Jag vill tacka Swecare fér allt ni gjort
1 gor for oss. Ni skall vara stolta

. er organisation varit en

_ till var framgang

Indien".

CHEMOTECH




Anna-Karin Edstedt Bonamy, vd Doctrin

Pandemin de senaste aren gav digitala I6sningar ett uppsving, men
det finns fortsatt mycket kvar att géra i den digitala omstallningen
av varden. Hur ser det ut nu, ir det en fortsatt hég efterfragan pa
digitala I6sningar eller ser ni en tillbakagang?

Var bedémning ar att marknaden for digitala Iésningar haller pa att
stabilisera sig efter pandemin. Det finns en stérre digital mognad och
kvalitetsmedvetenhet hos vardgivarna an tidigare. Videobesdk var ett
viktigt forsta steg pa digitaliseringsresan under pandemin.

Gladjande nog ser vi nu ett dkat intresse for att 16sa vardens utmaningar
med tillganglighet, kontinuitet och arbetsmiljé genom nya digitala
arbetssatt. Vi ser ocksa att satsningar Doctrin gjort inom
kvalitetsledningssystem for medicin-tekniska produkter och
informationssakerhet l6nar sig, bade i Sverige och pa internationella
marknader.

Vilka konkreta forslag efterfragar ni for att starka hilsoexporten?

Sverige som land skulle kunna utveckla battre matsystem och koder for
att méata den samlade halsoexporten och satta ambitidésa mal for hur
den ska utvecklas. Som jag har forstatt det fangas i dagslaget till
exempel inte den export av digitala tjanster som Doctrin gor till
vardgivare i andra lander.

Emelie Falk, Projektledare for Vinnovas
regeringsuppdrag att félja den svenska
life science-sektorn

For att kunna identifiera trender och utvecklingsbehov har Vinnova
fatt i uppdrag att folja svenska life science-féretag pa arsbasis. | april
2023 slapptes den forsta rapporten. Vilka ar dess framsta medskick?

Vi ser i den statistik vi tagit fram for life science sektorn att antal féretag
inom sektorn dkar, samma sak galler antalet anstallda och féretagens
nettoomsattningen, dar vi ser storst Okning i absoluta tal for
storféretagen inom sektorn. Ar 2020 bidrog life science-féretagen med
10,7 procent av Sveriges totala varuexport. Statistiken i denna forsta
rapport visar att life science ar en starkt vaxande sektor men att
kompetensatervaxten pekar i en annan riktning. Antalet doktorander
inom omradet minskar exempelvis.

Vilken betydelse har detta for att félja svensk halsoexport?

Att ta fram exportstatistik for alla branscher inom life science-sektorn ar
svart. Detta pa grund av att de exportkoder som anvands av SCB idag
framst matchar lakemedelsbranschen. Var ambition ar att utveckla
metoden sa att vi forhoppningsvis kommande ar (2024) dven kommer
kunna leverera exportsiffror for 6vriga branscher inom sektorn, inte
enbart for lakemedelsbranschen.
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"Swecare ar en organisation som
kombinerar hég kompetens inom
halsa och life science med ett stort
globalt natverk. Det kanns som att ni
har varje medlemsforetag i fokus,

i allt ni tar er for. Ni ar fantastiska
dorroppnare for bade kommersiella
och icke-kommersiella samarbeten;

i syfte att forbattra hélsa och sjukvard
globalt, samt framja Sveriges
framgang inom detta omrade"

ANNA-KARIN EDSTEDT BONAMY
VD, DOCTRIN






Swecares medlemmar

A3P Biomedical

Acarix

ADDI Medical
Advokatbyran Gulliksson
AlgoDx

Alkit Commmunications
Alteco Medical

Aneheim Consulting
Aprovix

Arjo Sverige

AroCell

AstraZeneca

Aurora Innovation
Aventure

Axel health

Axis Commmunications
Bactiguard

BCB Medical (tidigare Health
Solutions)

BraineHealth

BrainLit

Byon8

Calmark Sweden

Cambio Healthcare Systems
Care to Translate

Cavalio

Cavidi

Cellink Bioprinting
Centigo

Chordate Medical Systems
Coala Life

Devyser Diagnostics
Diaverum

Doctrin

Doktor24

Dosell

Elekta

Elof Hansson International

EMPE Diagnostics

Empowered Applications - HEALO
Enox Pharma

Envac

Essity

Executive Health

FeAL

Fillauer Europe

GCetinge

Global Health Care College Sweden
Global Pharma Consulting

Gnosco

Gothia Care

Gynius Plus

Health Solutions

HemoCue

Imagine Care

Insamlingsstiftelsen Choice

K.E.E Swedish Care

Karolinska Institutet

Karolinska University Hospital
Kontigo Care

Lif -Lakemedelsindustriforeningen
Mannheimer Swartling Advokatbyra
Medclair

Medeon Science Park and Incubator
Medfield Diagnostics

Medicover

MedicSolution Nordic

Mentice

Mimer Medical

Minnovation

MoInlycke Healthcare

Naslund Medical

Nestor Medical

Nollvision Cancer

ObsteCare

Olink Proteomics

OneTwo Analytics

Predicare

Prostatype Genomics

PU Sensor

Raytellingence

Renapharma

RISE

Royax Sweden

Sahlgrenska International Care
ScandiDos

Scandinavian ChemoTech
Shaarpec

Sirona Health Solutions

Skane Care

Stiftelsen Leading Health Care
Stiftelsen Silviahemmet
Surgical Science Sweden
Sweco International

Sweden India Business Council
Swedish Institute for Standards
Swedish Medtech

SOBI - Swedish Orphan Biovitrum
Swedish Quality Care

Svenska Vaccinfabriken
Synthetic MR

Tada Medical

Thermaiscan Technology

TSS

Uppsala Care - Akademiska sjukhuset

WeCare

White

Visiba Group

Visible Care

Xinix Group

Xvivo

Zenicor Medical Systems
Ziccum

Agrenska

Juni 2023
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Om Swecare

Swecare bildades 1978 av den svenska regeringen, Landstingsférbundet och Exportradet
tillsammans med representanter for halso- och sjukvardsindustrin, som en halvstatlig icke-
vinstdrivande stiftelse och medlemsorganisation. Socialdepartementet, Utrikesdepartementet
och Sveriges kommmuner och regioner ar an idag aktiva i Swecare.

@

VISION

Swecares vision ar en
varld dar alla har en god
och jamlik halsa samt
tillgang till hallbar vard
av hog kvalitet.

VERKSAMHETSIDE

Swecare skapar motesplatser
dar intressenter inom den
svenska life science-sektorn
kan starka sina internationella
relationer.

MEDLEMMAR

. Swecare har ett stort antal
Swecare har 6ver 100 medlemmar

Io

MISSION

Swecares mission ar att
bidra till 6kad export av
svenska produkter,
tjanster och kunskaper
inom halsoomradet.

FINANSIERING

Swecare finansieras

partners med specialkompetens
och samarbetar med Business
Sweden, ambassader, konsulat
och handelskammare runt
om i varlden.

genom ett arligt anslag
fran Socialdepartementet
samt serviceavgifter fran
medlemmar och partners.

som bestar av foretag, offentliga
verksamheter och forsknings-
aktorer inom halso- och sjukvard.
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Vi skapar motesplatser dar den svenska life science-sektorn

kan starka sina internationella relationer.

Stiftelsen Swecare, Box 17608, SE-118 92 Stockholm
Besoksadress: Sveavagen 63
Telefon: 08 406 75 50
E-post: info@swecare.se

www.swecare.se | www.swedishlifescience.se




